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Personne ne gagne une guerre des prix !

♦ Bulletin n° 2011- 038

♦ Lundi 17 octobre 2011

(Source : Ground Water Canada)
Plusieurs entrepreneurs foreurs (particulièrement dans le domaine de la géothermie) coupent les prix dans leurs offres ou leur soumissions alors que, parallèlement, les coûts montent continuellement dans les approvisionnements nécessaires à l’exercice de leurs activités, ce qui crée une énigme, voire un mystère pour les autres entrepreneurs désireux de faire les choses correctement en affaires.

Tous les entrepreneurs foreurs se retrouvent alors aux prises avec une double pression pour la conduite de leurs activités :

1) D’un côté, alors que le travail se fait rare, les entrepreneurs doivent faire face aux augmentations constantes en ce qui concerne les coûts du fuel, de l’électricité, des équipements et de la main-d’œuvre (qu’il faut payer décemment pour pouvoir la conserver), le tout sans compter les coûts supplémentaires reliés aux diverses réglementations qu’il faut assumer pour respecter la Loi.

2) D’un autre côté, les mêmes entrepreneurs se retrouvent dans un état de concurrence avec d’autres entrepreneurs qui, au lieu de tenir compte de la montée des prix pour faire des affaires, coupent leurs prix pour obtenir des contrats. En effet, les coupeurs de prix semblent ne pas comprendre ce qu’ils doivent charger à leurs clients pour leur permettre simplement de demeurer en affaires sur le long terme. 

(À suivre…)

►► À noter à votre agenda : 3 sujets à l’ordre du jour de l’assemblée générale spéciale du vendredi 18 novembre prochain :

1. Changement du nom de l’Association;
2. Interventions de la CSST sur les foreuses;

3. Publication d’un prix de vente suggéré.
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