

L’APPQ : LA RÉFÉRENCE EN GÉOTHERMIE

ET EN EAUX SOUTERRAINES AU QUÉBEC !


Dans le bulletin 2005-039 du 31 octobre 2005, nous vous adressions en français un article paru dans le magazine Ground Water Canada qui nous faisait part du fait que couper les prix des contrats peut sans doute faire augmenter l’achalandage d’un entrepreneur, mais lui fera faire moins de profits sur l’ensemble de ses contrats. Voici les petits calculs intéressants que cet article nous montrait.

► Si vous coupez vos prix de 3%, vous aurez besoin d’une augmentation de 13.6% de votre volume de ventes pour récupérer les pertes subies.

► Si vous coupez vos prix de 5%, vous aurez besoin d’une augmentation de 25% de votre volume de ventes juste pour avoir le seuil de rentabilité.

► Inversement, une augmentation de prix de 3% aura comme résultat de vous donner un profit de 3% sur 90% de votre volume de ventes.

► Au même effet, une augmentation de 5% résultera en un profit de 5% sur 83.5% de votre volume de ventes.

►► L’APPQ est au cœur de l’action pour l’information de ses membres !
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Vos contrats de puits vous coûtent-ils de l’argent ?
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